Verstarkte
Vertriebsaktivititen
in DACH

Oivind Martinsen tibernimmt
die Betreuung der Nexsan
Channel-Partner in der
DACH -Region und will das
Geschéftsvolumen mit Hilfe
der Partner kréftig ausweiten.

exsan Technologies setzt im

Rahmen seiner \Wachstums-
strategie auf den Ausbau der
Vertriebsaktivitaten in Deutschland,
Osterreich und der deutschsprachi-
gen Shweiz (DACH). Fur die Ent-
wicklung des Geschéfts in den Landern
ist Channel Manager Oivind Martinsen
verantwortlich, der das Unternehmen
bereits in &andinavien erfolgreich als
einen fuihrenden Anbieter sicherer und

,,Gsterreich ist fiir uns ein
wichtiger NVarkt",
Qvind Martinsen

energiesparender Storage-Systeme
etablierte. Zu seinen Aufgaben zahlt
neben der Weiterentwicklung des
Vertriebsnetzwerks vor allem beste-
hende und kunftige Partner bei der
Gewinnung neuer Kunden zu unter-
stutzen. Ein besonderer Schwerpunkt
liegt hierbei auf Unternehmen, die mit
datenintensiven Anwendungen arbei-
ten — hierzu zéhlen unter anderem die
Medienbranche einschlieBich Video-
und Filmproduktionsfirmen sowie
Organisationen, bei denen die
Verarbeitung und Aufbewahrung me-
dizinischer Bilder zum Tagesgeschéft
gehort—oder die strenge Compliance-

Anforderungen erftillen missen und
daher auf Rrodukte zur sicheren und
verlasslichen Archivierung ihrer un-
ternehmenskritischen Daten ange-
wiesen sind.

Nexsan war denn einer der ersten
Hersteller am Markt mit Rrodukten,
die eine sichere Archivierungund un-
ternehmensweite Bereitstellung von
Fixed Content und eine Festplatten-
basierte Datensicherung ermdglich-
ten. Zu den bekanntesten Produkten
zahlen heute das Speicher-Array
SATABeast und die Assureon-Appli-
ance, eine kombinierte Hard- und
Softwarelésung fur die revisionssiche-
re Langzeitarchivierung von Informa-
tionen. Beide Komponenten arbeiten
mit der von Nexan entwickelten
stromsparenden AutoVAID - (Auto-
matic Massive Array of Idle Disks)
Technik. Festplatten, die nicht im
Betrieb sind, lassen sich individuell ab-
schalten. Werden auf ihnen gespei-
cherte Daten angefordert, erfolgt eine
automatische Aktivierung. Insgesamt
lieferte Nexsan bis zum heutigen Tag
17000 Systeme an uber 5000
Unternehmen weltweit aus, die der
sicheren und zuverlassigen
Archivierung vieler Retabytes an Daten
dienen.

Partnernetz

Nexsan ist in Osterreich bereits gut
eingefiihrt. Eines der Partner ist die
LB-systems MeBgerate GmbH mit
Gerald Zogl als Geschéftsfuhrer. Zogl
begrufx die neuen Aktivitdten von
Nexsan, weil er darin auch hervorra-
gende Chancen sieht, gemeinsam mit
Nexsan zu wachsen. Wachstum und
die Position zu festigen sind auch fir
Oivind Martinsen erklartes Ziel: , Die
Zusammenarbeit mit unseren Rartnern
sehen wir als Schltissel an, um erfolg-
reich zu agieren und unseren
Mearktanteil in rasantem Tempo aus-
bauen zu konnen."
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