
Oivind Martinsen übernimmtdie Betreuung der NexsanChannel-Partner in derDACH-Region und will dasGeschäftsvolumen mit Hilfeder Partner kräftig ausweiten.

N exsan Technologies setzt imRahmen seiner Wachstums-strategie auf den Ausbau derVertriebsaktivitäten in Deutschland,Österreich und der deutschsprachi-gen Schweiz (DACH). Für die Ent-wicklung des Geschäfts in den Ländernist Channel Manager Oivind Martinsenverantwortlich, der das Unternehmenbereits in Skandinavien erfolgreich alseinen führenden Anbieter sicherer und

energiesparender Storage-Systemeetablierte. Zu seinen Aufgaben zähltneben der Weiterentwicklung desVertriebsnetzwerks vor allem beste-hende und künftige Partner bei derGewinnung neuer Kunden zu unter-stützen. Ein besonderer Schwerpunktliegt hierbei auf Unternehmen, die mitdatenintensiven Anwendungen arbei-ten – hierzu zählen unter anderem dieMedienbranche einschließlich Video-und Filmproduktionsfirmen sowieOrganisationen, bei denen dieVerarbeitung und Aufbewahrung me-dizinischer Bilder zum Tagesgeschäftgehört – oder die strenge Compliance-

VerstärkteVertriebsaktivitäten in DACH
Anforderungen erfüllen müssen unddaher auf Produkte zur sicheren undverlässlichen Archivierung ihrer un-ternehmenskritischen Daten ange-wiesen sind.Nexsan war denn einer der erstenHersteller am Markt mit Produkten,die eine sichere Archivierung und un-ternehmensweite Bereitstellung vonFixed Content und eine Festplatten-basierte Datensicherung ermöglich-ten. Zu den bekanntesten Produktenzählen heute das Speicher-ArraySATABeast und die Assureon-Appli-ance, eine kombinierte Hard- undSoftwarelösung für die revisionssiche-re Langzeitarchivierung von Informa-tionen. Beide Komponenten arbeitenmit der von Nexan entwickeltenstromsparenden AutoMAID- (Auto-matic Massive Array of Idle Disks)Technik. Festplatten, die nicht imBetrieb sind, lassen sich individuell ab-schalten. Werden auf ihnen gespei-cherte Daten angefordert, erfolgt eineautomatische Aktivierung. Insgesamtlieferte Nexsan bis zum heutigen Tag17.000 Systeme an über 5.000Unternehmen weltweit aus, die dersicheren und zuverlässigenArchivierung vieler Petabytes an Datendienen.

Partnernetz
Nexsan ist in Österreich bereits guteingeführt. Eines der Partner ist dieLB-systems Meßgeräte GmbH mitGerald Zögl als Geschäftsführer. Zöglbegrüßt die neuen Aktivitäten vonNexsan, weil er darin auch hervorra-gende Chancen sieht, gemeinsam mitNexsan zu wachsen. Wachstum unddie Position zu festigen sind auch fürOivind Martinsen erklärtes Ziel: „DieZusammenarbeit mit unseren Partnernsehen wir als Schlüssel an, um erfolg-reich zu agieren und unserenMarktanteil in rasantem Tempo aus-bauen zu können.“>mir<

„Österreich ist für uns ein wichtiger Markt“, Oivind Martinsen
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