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Wir raten dringend zu
langfristigen Vertragen”

Ein lokaler Player in Oberdsterreich ist die Nummer 2 am osterreichischen Strommarkt. Das zeigt,
welche zentrale Bedeutung Linz und Obersterreich als Industriestandort haben. Dr. Hans Zeinhofer
spricht dariiber, was seine Industriekunden in Sachen Energiepreise erwarten mussen — oder hoffen dirfen.
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Dr. Hans Zeinhofer, Geschifsleiter der ENAMO
GmbH mit Sitz in Linz
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Herr Dr. Zeinhofer, Sie sind Geschifts-
fithrer der im Juli 2007 gegriindeten Ena-
mo. Was sind Thre Unternehmensziele?
Die Enamo GmbH ist klare Nummer 2 am
ssterreichischen Strommarkt, und unser
Hauptziel ist es, diese ausgezeichnete Posi-
tion, die Oberdsterreich als bedeutendsten
Industriestandort charakterisiert, jeden-
falls zu halten.

Linz AG und Energie AG zusammen - wie
treten Sie gegeniiber Thren Kunden auf?
Gegeniiber unseren Haushalts- und Gewer-
bekunden treten wir wie bisher als Energie
AG bzw. Linz AG auf und niitzen diese bei-
den modernen und bestens eingefithrten
Marken. Wir kommen damit dem Bediirf-
nis unserer Kunden nach regionaler Nihe
sowohl in der Kundenbetreuung als auch in
der Stromproduktion entgegen. Unsere In-
dustriekunden werden direkt aus der Ena-
mo heraus bedient — mit spezifischen, ge-
nau fiir diese Kunden passenden Angebo-
ten, die das Binkaufsrisiko fiir beide Seiten
minimieren.

Rund um Linz gibt es viel energieinten-
sive Industrie. Mit welcher Preisentwick-
lung miissen [hre Industriekunden nun
rechnen?

kunden dringend zum Abschluss mog
lichst langfristiger Vertrige.

Welche Bedeutung haben die Beratung
und die individuelle Losung far den
Stromvertrieb?

Im Grofkundenvertrieb kann es nur eine
individuelle Betreuung und Beratung ge-
ben sowie das Angebot moglichst flexibler
Produkte, Beratung spielt aber auch bei
den Privatkunden eine stindig wachsende
Bolle, aktuell getrieben durch die Anfor
derungen aus dem Energieeffizienzerfor
dernis. Der Energieverbrauchszuwachs
muss gedampft werden, wenn wir nich
in eine Versorgungsliicke oder in unfinan:
zierbare Energiepreise hineinlaufen wol:
len. Dafiir gibt es klare Zielvorgaben, die
wir mit unseren Kunden gemeinsam errel-
chen wollen.

Wie stellt sich ein dsterreichisches Unter-
nehmen im Energiesektor zum Thema
Klimawandel und Umwelt? Kénnen wir
da etwas veriindern oder bewegen?

Man muss meiner Meinung nach nicht
vom Klimawande! iiberzeugt sein, es ge
niitgt die Einsicht, dass die fossilen Rohstol
fe immer knapper und immer teurer wer-
den. Ich persénlich vertraue auf die Mecha-

“Man muss nicht vom Klimawandel Uberzeugt
sein, es genigt die Einsicht, dass fossile Roh-
stoffe immer knapper werden.” o Hans zeinhofer

Leider kémnen wir uns nicht vom interna-
tionalen Strommarkt abkoppeln, daher
trifft uns die Entwicklung der Grofthan-
delsstrompreise direkt. Die Preise fiir
Strom am zentraleuropaischen Markt sind
geit der Marktéffnung 2001 um das 3,5-Fa-
che gestiegen — nach einem massiven Preis-
verfall in den Jahren zuvor, Im Lichte die-
ser Entwicklung, deren Ende fitr uns nicht
absehbar ist, raten wir unseren Industrie-

nismen des Marktes, die einen Wandel in
Richtung umweltfreundlicheres Wirt-
schaftssystern bewirken werden. Ab nichs-
tem Jahr beispielsweise benotigt jedes zum
Verkauf anstehende Gebiude einen Ener
gieausweis, mit dem der Energieverbrauch
transparent wird. Als Folge davon wird e
verstarkt zu betriebswirtschaftlich sinnvol
len Investitionen in Warmedammung
moderne Heizanlagen kommen. «



